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Fraga 1:

| er anbuds forfragan sa star det ” att ni ska upphandla tva stycken nya MFP ” detta kan tolkas pa tva
olika satt. Antingen ska ni kdpa tva fabriksnya maskiner eller gar det bra med begagnade som ar nya
for er? Detta ar en ganska viktig fraga att ta hansyn till, om ni vill ha begagnade sa tvivlar jag att det
gar att ha dom i 6 ar. Eftersom det ar livslangden pa en MFP, och om den varit hos en annan kund
innan sa blir det uppat 10 ar ute hos kund. Vilket resulterar i otroligt mycket ned tid pa skrivarna
under sista aren pga. av slitage. Jag misstanker att det ar fabriksnya ni vill ha?

Svar 1:
Se inledning i anbudsinbjudan dar det star att SSF upphandlar tva nya enheter, dvs ej begagnade.
Fraga 2:

Hur ser eran varderingsmall ut? Mervarden? Hur mycket av poang kan man fa och hur stor vikt har
det for att fa affaren?

Svar 2:

Se anbudsinbjudan under "Anbudsbedémning”: ”Det for stiftelsen mest fordelaktiga anbudet
kommer att antas. Vid utvardering kommer foljande kriterier att ligga till grund for bedémningen och
tillmatas angiven vikt: Livscykelpris:  80%, Mervarden: 20%. Mervarden kan t ex vara flexibla
[6sningar dar framtida behov ar enkla att lagga till, enkel filhantering i Windows-miljo, etc.” Hur val
produkten passar i var miljo blir saledes nagot vi far ta stallning till utifran de olika anbuden till 20%-
ig vikt.

Fraga 3:

Véarderingsmodell for priset? Det &r ju ranta pa hyresavtal, vilket det inte ar om man tar kop
pris? Hur varderar ni priset om nagot skickar in hyra och nagot kop pris?

Svar 3:
Se 2. SSF forsoker ta stallning till priset for hela livscykeln. Darmed uppskattar vi om anbuden ar sa

transparenta som mojligt ur det avseendet, dvs ange alla uppskattade kostnader som ni kan férutspa
under hela livscykeln av maskinen.
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